The Digital Marketing Canvas

Strategieentwicklung zur Beschleunigung des Unternehmenswachstums

Mission

Warum es uns gibt

Vision

@%

Erstellt fur:

Die langfristigen und ehrgeizigen Unternehmensziele

Datum:

Marke

Komplette Vorstellung des Unter-

nehmens, das kommuniziert wird,
um eine vernunftige und emotio-

nale Erfahrung in der Offentlich-
kelt zu schaffen

Akquisition @

Bekommen sie Besucher aus
skalierbaren Kanalen

Aktivierung R f/:
@

Einen ersten messbaren Glucksmo-

ment erfahren, um zum "Aha-Mo-

ment” zu gelangen

Wertversprechen

Wertversprechen: Ein Nutzen und
einzigartige Differenzierung

Empfehlung

Benutzer, die das Produkt
an ihresgleichen weiter-
empfehlen

Einnahmen

Monetarisierung des Nut-
zerverhaltens

Zielgruppe

<>

Die Kunden (existierende +
neuel) die das Unterneh-
men bedient

Markt

Die Marktposition des Unternehmens im Vergleich zum Wettbewerb
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Aufbewahrung

Nutzer dazu bringen, zu den AARRR-Abschnitten zurlickzukehren (so viel wie moOglich)
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