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Warum es uns gibt                                                   Die langfristigen und ehrgeizigen Unternehmensziele

Komplette Vorstellung des Unter-
nehmens, das kommuniziert wird,
um eine vernünftige und emotio-
nale Erfahrung in der Öffentlich-
keit zu schaffen

Die Kunden (existierende +
neuel) die das Unterneh-
men bedient

Bekommen sie Besucher aus 
skalierbaren Kanälen 

Einen ersten messbaren Glücksmo-
ment erfahren, um zum "Aha-Mo-
ment" zu gelangen

Monetarisierung des Nut-
zerverhaltens

Wertversprechen: Ein Nutzen und 
einzigartige Differenzierung

www.digitalmarketingcanvas.co

Empfehlung

Benutzer, die das Produkt 
an ihresgleichen weiter-
empfehlen

Die Marktposition des Unternehmens im Vergleich zum Wettbewerb                                                                               Nutzer dazu bringen, zu den AARRR-Abschnitten zurückzukehren (so viel wie möglich)


