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O Canvas de Digital Marketing
Desenvolva uma estratégia para acelerar o crescimento dos negócios

Projetado para: Data:

O propósito e a razão de ser da empresa As metas de negócios aspiracionais a longo prazo da empresa

Expressão completa da empresa que 
está sendo comunicada criando uma 
experiência ao público, tanto racional 
quanto emocionalmente

Os clientes (existentes + ideais) 
que a empresa atende

Obtenção de visitantes de 
canais escalonáveis

Uma primeira experiência feliz e 
mensurável para chegar ao 
'momento uau'

Rentabilização do 
comportamento dos 
usuários

Promessa de valor a ser entregue: 
benefícios e diferenciais únicos

www.digitalmarketingcanvas.co

Referência

Usuários que indicam o produto 
aos seus conhecidos

A posição de mercado da empresa em relação à concorrência Fazer com que os usuários retornem às seções AARRR (tanto quanto possível)


